LE DISCOURS ARGUMENTATIF      ...     ou le passage argumentatif.
Littérature d'idées , essais...critiques, Editoriaux (presse)

Définition : Texte qui vise à exposer et à justifier une opinion, un point de vue, de façon à le faire admettre.

CARACTERISTIQUES : Comment l'identifier ?
· Prise de position d'un auteur
· Arguments (=idées) et exemples (=illustrations concrètes)
· Disposition en paragraphes
· Présence de liens logiques 
· Abondance de marques signalant la présence du sujet de l'énonciation : 
· ◊déictiques : je, tu...; ici, maintenant...
· ◊autres marques de subjectivité : 
· modalisation (degré de vérité)
· évaluation (réaction ou jugement) 
· Discours rapporté
· Procédés stylistiques : images, interpellations, questions oratoires
· Parfois 
- part d'une thèse combattue pour aboutir à la thèse défendue
- présente des arguments pour et des  arguments contre.
· Emploi du présent intemporel
OUTILS DE LECTURE ANALYTIQUE : Que peut-on observer et interpréter ?
La thèse défendue ou refusée par l'auteur.
Les marques de l'énonciation : 
pour identifier la présence de l'auteur dans le texte et ne pas faire de contresens :
· modalisateurs
· verbes d'opinion
· utilisation de la 1ère personne.
Les champs lexicaux 
La progression de l'argumentation : 
· la disposition typographique qui peut souligner la progression logique. (attention : alinéa =/= § argumentatif )
· les liens logiques et leur pertinence. 
Les appels à l'interlocuteur : 
· appel au raisonnement
· à l'imagination
· à la sensibilité. 
La valeur de l'argumentation : 
· les types d'argument et leur valeur
· les types de raisonnement et leur valeur : déductif, concessif, analogique...
FONCTIONS : Quel est son rôle ?

· Fonction démonstrative /CONVAINCRE : amener le lecteur à reconnaître la justesse d'une idée en s'adressant à sa raison de manière logique par des preuves organisées de façon irréfutable.

· Fonction persuasive /PERSUADER : s'adresser aux sentiments du lecteur en utilisant des modalités propres à l'émouvoir, le séduire.

· Fonction critique /S'OPPOSER : rejeter certaines opinions en apportant la contradiction.
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