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Le texte argumentatif vise à exposer et à justifier une opinion, un point de vue, de façon à le faire admettre. On pourra distinguer deux formes :
· L’argumentation directe : l’auteur défend ses idées lui-même. Il y expose ses engagements, son point de vue, son opinion. Elle fait alors appel à la raison et se construit sur un enchaînement d’arguments. On peut ainsi la trouver dans les genres suivants : l’essai, l’article, la préface, les lettres, le pamplet , la satire (texte critique visant un individu, une classe sociale), le discours oratoire , le sermon (discours religieux visant à instruire les croyants), la maxime (texte court au présent de vérité générale qui vise à instruire le lecteur sur le plan moral)
 
	Vous êtes face à ce type d’argumentation, demandez-vous :
· Qui est l’émetteur ? qui est le destinataire ? repérer toutes les marques d’énonciation et de modalisation
· Quel est le contexte de cette argumentation ?
· Quelle est la thèse de l’auteur ?
· Quelle est la tonalité dominante ?



· L’argumentation indirecte : l’auteur recours à la fiction permettant de rendre les idées débattues plus concrètes en donnant à entendre les différents points de vue attribués à des personnages. On peut la rencontrer dans différents genres : la fable, le contes de fées, le conte philosophique, le dialogue, la parabole (domaine moral ou religieux, recours à des images et des symboles), le roman par lettre ou de voyage…

	Face à une page de récit vous vous demanderez s’il cache une argumentation indirecte :
· Identifiez les visées du récit : cherche-t-il à démontrer ou à réfuter une idée ?
· Repérez les antiphrases, les insinuations, les intrusions de l’auteur/narrateur



I- L’organisation d’une argumentation : 
Thème- thèse- arguments- exemples
II- Les différents types de raisonnement :
· Inductif (du fait particulier à la conclusion générale)
· Déductif (part d’une idée générale pour en déduire une vérité particulière – cf le syllogisme
· Par analogie ( parallèle avec un domaine plus familier pour rendre plus clair un domaine complexe)
· Concessif : admet un argument adverse pour mieux le réfuter
· Par l’absurde : envisage les conséquences des arguments adverses pour en démontrer l’absurdité et mieux la réfuter
III- Les connecteurs logiques
Cause, conséquence, but, opposition, addition, comparaison, condition
IV- Les types d’arguments : 
argument logique (cause-conséquence), de valeur (valeurs morales), l’argument d’autorité (référence littéraire ou à une personnalité), ad hominem (s’attaque à l’individu et non aux idées)
V- Les stratégies argumentatives :
Pour amener le lecteur ou l’auditeur à adhérer, à partager ses idées l’émetteur mettra en œuvre une stratégie :
· Convaincre
· Démontrer
· Persuader
Ces stratégies s’appuient sur des procédés communs :
· L’implication du locuteur et du destinataire (pronom personnel, ponctuation expressive, apostrophe, modalisateurs)
· Vocabulaire appréciatif = éloge ou blâme
· Figures de style (image, hyperboles, antithèses ) surtout pour persuader
· L’ironie pour provoquer
VI- Les tonalités : 
Pathétique, polémique, didactique, satirique, ironique




